) X \ ! v ~ W N 7 N
q /AN L / VR \ N
| N/ \I/ ./ N
\ Ph ~ __‘______
§e. “N@m@ﬂlﬁ i
Y \ “ﬁ.gg' S My
\ \
1/ \ - -
\ 3l ,’\ /
"\4\ \\‘ . ‘
\ \ \\\;\\“L »' ?

I ’
« ogh TS a RN
Je 0 navazovani, budovani a rozvijeni vztahu.

Je o budovani sité konexi, ktera vam zaruci vgmenu informaci.

je skill, ktery se muze naucit kazdy a
kazdy ho muze praktikovat.

e Davéra!
Nezacinejte s nabidkou produktu Ci sluzeb hned, vzbudte nejdrive daveéru, najdéte
spolecne zajmy nebo nazory.

Naslouchejte druhe strane, dokud nenaleznete spolecné tema.
Networking neni o prodeji, ale o

Sdilejte nazory, vasne, informace.
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K éemu je networking? ,

« Cilem networkingu je ziskat doporuceni, rady, informace, podporu, energii —

usnadnuje rust a uspéch vsech zucastnenych.
« Jde o vgménu informaci — pomuze vam to mit prehled o svéte kolem vas a
neuviznout v tzv. socialni bubline.
. Networking jako mentalni nastaveni - podivejte se nalevo, podivejte se
napravo. Lidé, které tam vidite vam mohou pomoci takovym zplsobem, ze si
to nedokazete predstavit.

Definujte si, co potrebujete, jaky je vas zajem, vase potreba, vas sen a kdo vam s

tim muize pomoci. Najdéte si okruh lidi se stejngm zameérenim.
Chcete uzavirat obchodni vztahy? Najdete si konference.
Chcete se stat spisovatelem? Vyhledejte kontakty nebo spolecnost jingch autoru.

Tipy pro zacatek. Jste na networkingove akci:

Vyhledejte Cloveka nebo skupinu, ktera je otevrena a je snadné se k ni pridat
. Myslete na rec svého téla, plsobte otevreng, pratelsky

Naslouchejte a zajimejte se - bud' mizete byt ten, ktery zaujme nebo ten,
ktery se zajima

. — ,Co si myslite o teto prezentaci?® ,Tak jak se vam tady libi?*

,Co rikate na koncert?*

A klasicka posledni zachrana ,To je dneska pocasi co?“ Q -
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° Pater networkingu s
. — udélejte si pruzkum! Nez jdete na néjakou akci, kouknéte se na
internet a najdéte si informace o spolecnosti, o oddeleni nebo dokonce o lidech,
kteri ve spolecnosti pracuiji nebo které chcete na akci potkat. To vam da velké

mnozstvi védomosti jeste predtim, nez na networking jdete, a kdyz zacnete pak
miuvit, lide vas budou chtit poslouchat

. — mUzete védét vSechno na svéte, ale pokud vas lidé nebudou mit radi,
tak vam nepomohou. Oslovuijte lidi s myslenkou, co potrebuii a jak jim mizete vy
pomoci. Pomuze vam to uspét. Networking je o pomoci druhgm lidem, aniz
byste néco ocekavali nazpet.

. — nejCasteéjsi slovo v networkingu je ne. Vytrvejte. Zkuste to znovu.
Propojte se s dalsimi lidmi.

of tonekonsi]

Follow — up — nasledna akce!

Po navazani kontaktl navrhnéte dalsi schizku, propojte se na soc sitich, napr na
LinkedInu.
Na schiizce, kterou si domluvite, se nesnazte hned prodavat svij produkt. Spise
byste méli chtit poznat toho druheho a co déla, co potrebuje a upevnit vztahy.
Takeé mluvte o tom, co potrebujete vy, co resite, na Cem pracujete a nebojte se
pripadne pozadat o pomoc.



Je pro vas naroénéoslovit
ciziho Elovéka?

« Setkavejte se starymi znamymi. Obnovte vazby, ktere mate. Tito lide jsou v
urcitych kruzich a mohou vam poskytnout nove prilezitosti. Udélejte si seznam
péti lidi, najdéte je na socialnich sitich a zkuste je oslovit.
Budete prekvapeni.

«  Seznamujte se skrz sve pratele. Nemusite vystupovat ze sve bubliny, jdéte
skrze ni. Poznejte pratele svych pratel. Zeptejte se svych pratel, koho znaji
tam a tam a pozadejte je o seznameni.

. Co délate? Bézna otazka na networkingu, kterou skoro nikdo nema rad.
Misto toho se zeptejte na konicky, zeptejte se na vasne, na nepracovni zajmy.
Takto si mUzete mnohem rychleji vybudovat vztah. Jsme vsichni pratelé, najdéte

si nepracovni divod, proc se spojit.
v




